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https://www.bibliaon.com/versiculo/eclesiastes_3_1/

RESUMO

Este trabalho tem por finalidade realizar o estudo de viabilidade econdmica e
mercadoldgica de um produto para tratamento da pediculose, denominado Capit-X. A
pediculose é caracterizada pela infestacéo por Pediculus humanus capitis no homem.
Essa doenca vem crescendo significativamente, principalmente, no ambiente escolar
e Nnos centros urbanos, isso decorre da aglomeracdo de pessoas, tendo em vista a
facilidade com que a doenca é transmitida. Os procedimentos terapéuticos atuais
apresentam diversos efeitos colaterais, oferecendo risco a saude do hospedeiro e
contribuindo para a resisténcia do parasita aos farmacos utilizados, elevando os
custos com o tratamento. No sentido de realizar o estudo de viabilidade econémica e
mercadoldgica do produto para o tratamento da pediculose foi adotada a ferramenta
gestdo de custo e andlise dos possiveis concorrentes. Durante a gestao de custo
foram coletados dados referentes ao consumo de energia e agua. O célculo foi
realizado com base na producéo de 1 litro do produto em laboratério. As férmulas
utilizadas para calcular o consumo de energia foram: consumo Wh/d = Poténcia do
aparelho (W)x hora. Para transformar o consumo de poténcia para quilos por hora, foi
dividido o valor encontrado por Wh/1000, apos, multiplicou-se a poténcia do aparelho
por horas de funcionamentos e pelos dias utilizados, assim, encontrou-se 0 consumo
do més que deve ser multiplicado pela tarifa de energia vigente. O calculo do consumo
de &gua foi mais simples, calculou-se o volume total de agua usada para obtencédo da
agua bidestilada e multiplicou-se pela tarifa industrial de agua cobrada por metros
cubicos. O valor final do kit do produto cobre os itens que compdem o tratamento
sendo eles: um pente fino; dois frascos correspondentes a cada produto, rétulos, uma
embalagem no modelo de sacolinha em material plastico e, ainda, o custo da méo de
obra. Os produtos dos concorrentes sao disponibilizados no mercado nacional, para
o consumidor final, a um preco médio de R$ 41,90. Os precos ainda sdo mais altos
no mercado internacional, onde o valor médio praticado € de R$ 94,58. O custo de
producéo do kit do Capit-X possibilita sua entrada no mercado a um pre¢co competitivo
levando-se em consideracdo de que o Capit-X € um produto inovador com uma
proposta de valor diferenciada.

Palavras-chave: Gestao da Inovacdo. Gestédo de custo. Estudo mercadologico.
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1 INTRODUCAO

O Capit-X é um tratamento alternativo para pediculose. O produto foi idealizado
e desenvolvido para atender a demanda existente do mercado, pois os piolhos tém
apresentado resisténcia aos tratamentos ofertados pela industria farmacéutica
(YOON, 2014), além dos efeitos toxicos que esses produtos apresentam (DIAS;
FERNANDES; SALGADO, 2009; FIGUEIREDO, 2013). O Capit-X foi desenvolvido a
partir de biopolimero atoxico, biodegradavel e encontrado em abundancia em nosso
estado (LARANJEIRA, 2009), por essa razdo pode vir a ser comercializado a um preco
bem competitivo. O estudo mercadoldgico e de viabilidade econémica foi realizado
com o objetivo de apresentar o Capit-X a empresa que venha a comercializa-lo.
Empresa esta que terd a oportunidade de se alinhar com a crescente tendéncia pela
busca por produtos naturais com baixo ou nenhum risco a saude e, assim fidelizar o

publico que compde esse nicho.

Todo o projeto foi feito de acordo com os conhecimentos obtidos em sala de
aula e ferramentas técnicas dentro da area de comércio, tais como: Tabulag&o, entre
outras ferramentas com o processamento da pesquisa, tais estudos sempre estiveram
relacionados com o visto em sala de aula. Também foram utilizados dados obtidos em
fontes primarias, durante o desenvolvimento do produto, além de dados coletados em
fontes secundarias em sites comerciais da area especificas do produto.

Durante o processo de obtencdo do produto foram aferidos: tempo de
producédo, quantidade de matéria-prima utilizada, gastos com agua e energia entre
outros gastos relacionados direta ou indiretamente relacionados com a confeccéo do
produto. Feito o levantamento desses custos teve-se a ideia de formacao de preco,
porém se fez necessario conhecer os precos praticados pelos concorrentes, foram
feito um levantamento dos precos dos produtos similares disponiveis no mercado
nacional e internacional, para isso foi realizada uma busca em sites de agéncia
reguladora de medicamentos — ANVISA, e outras instituicbes relacionadas assim

como em empresas comerciais da area.
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A gestéo do custo possibilita tomar a decisdo quanto ao: aumento ou redugao
da producdo, quanto a reducdo de custos em relagdo a matéria-prima e tempo,
maximizando assim os lucros. Os dados coletados durante o processo de producao
poderdo ser usados para auxiliar na formacao do preco final do produto, no evento de
sua inser¢ao no mercado, mantendo a empresa mais competitiva, além de auxiliar no
processo de valoragcédo da tecnologia no evento de transferéncia da tecnologia em
guestdo. Ademais os dados coletados durante o processo de producdo fornecem
informacéo para estratégia de marketing, além de compor parte documental da prova
de conceito (SOUZA, 2009; CARARETO et al, 2006; MARKETING, 2002).

A prova de conceito consiste na comprovacdo por meio de documento de que
um produto ou servico poténcia pode ser bem-sucedido. Nessa etapa do projeto, é
possivel detectar erros que possam interferir no desempenho do produto, ter
feedbacks interno e externo. Nesse contexto a prova de conceito do Capit-X foi
realizado com o desenvolvimento do esboco inicial do layout do roétulo e da
embalagem, etapas necessarias para que o produto seja inserido no mercado (MELO,
2016; ANVISA, 2003).

A insercdo de uma nova tecnologia no mercado de forma a se obter sucesso,
exige: o conhecimento prévio dos concorrentes, conhecer o quanto os clientes estao
dispostos a pagar por essa nova tecnologia, em troca dos beneficios percebidos por
estes, para isso, a marca desempenha um papel muito importante, pois da ao produto
uma identidade para que o publico alvo o diferencie dos demais produtos existentes
no mercado (MARKETING, 2002; MANUAL DE MARCA INPI, 2017).

Devido a importancia que a marca representa para a consolidacao do produto
no mercado, foi desenvolvido uma logomarca, a partir da qual confeccionou-se o
esbo¢o do layout do rotulo e da embalagem, marca essa, que podera vir a ser
registrada no futuro garantindo a exploracéo exclusiva por parte da empresa que vier
a comercializa-lo (MANUAL DE MARCA INPI, 2017).

O esboco do layout do rétulo e da embalagem faz parte das exigéncias da
Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitaria-ANVISA segundo a Resolu¢cdo-RDC n° 136,
d2 29 de maio de 2003, esboco foi elaborado a partir da prototipagem. A palavra

protétipo tem origem do grego, onde (Protds), significa primeiro e (Typos), tipo, porém
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a traducdo literal e correta €: o primeiro modelo, em fase de teste ou objeto de estudo.
A prototipagem é utilizada para comunicar o desenvolvimento de um novo produto
como também, é usada para minimizar risco durante o desenvolvimento do projeto
(CANCIGLIERI JUNIOR; SELHORT JUNIOR; SANT’ANNA, 2015).

A pesquisa mercadolégica nos permitiu ter uma visdo dos possiveis
concorrentes e saber 0 quanto os clientes estdo dispostos a pagar por um produto
similar ao Capit-X, apesar de que, o Capit-X é produto diferenciado dos demais
elaborado para atender a necessidades especificas de um determinado publico alvo,
por essa razao deve ser ofertado a um preco diferenciado dos produtos convencionais
(MARKETING, 2002).

O projeto teve por objetivos proceder a gestao da inovacéao através da afericao
dos custos fixos e variaveis relacionadas com o desenvolvimento do produto e, da
pesquisa de mercado que nos possibilitou conhecer a margem de preco praticado
pelos concorrentes. A partir dos resultados obtidos sera tomada a decisdo quanto
prosseguir ou abandonar o projeto de pesquisa em andamento (CARARETO et al,
2006; MARKETING, 2002).
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2 METODOLOGIA

O estudo proposto € do tipo experimental descritivo. Nesse tipo de estudo, o
pesquisador busca controlar as variaveis estabelecendo a ligacao entre as causas e
o efeito. Com isso, pretende-se justificar fenbmeno que é produzido. Esse tipo de
pesquisa € apropriado para desenvolvimentos de novos produtos, e para analisar 0s
resultados também obtidos, além de que possibilita a repeticdo dos experimentos e
analise e validacao dos resultados. Esse tipo de estudo é apropriado para aferir tempo
e custos de producdo (GIL, 2003; GONCALVES, 2014; GIL, 2003; LAKATOS,
MARCONI, 2003).

Os dados foram obtidos em fontes primarias, durante o desenvolvimento do
produto, além de dados coletados em fontes secundarias em sites comerciais da area
especificas do produto.

2.1 GESTAO DE CUSTOS

Para realizarmos a gestdo de custo foram coletados dados referentes ao
consumo de energia foi calculado para a producao de 1 litros do Capit-X. As formulas
utilizadas para calcular o consumo de energia foram: consumo wh/d = Poténcia do
aparelho (w)x horas; para transformar o consumo de poténcia para quilos por hora,
basta dividir o valor encontrado por wh/1000; para encontrar 0 consumo do més =
poténcia do aparelho x horas de funcionamentos x dias utilizados e para calcular o
custo do consumo mensal € s6 multiplicar o resultado do consumo mensal e multiplicar

pela tarifa de energia vigente.

O consumo, em reais, de agua durante a producéo do Capit-X, foi calculado o
volume de agua usada para obtencao da agua destilada (agua pura) e multiplicou-se
pela tarifa industrial de Agua cobrada por metros cubicos pela Companhia de Agua e
Esgoto do Rio Grande do Norte - CAERN, depois dividido pelos litros de agua

necessario, embutindo o valor do volume descartado durante a producdo da agua
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destilada que € de 50 litros para cada litro produzido. Ademais foram calculados os
gastos com matéria-prima e embalagens e mao de obra hora. Os dados foram

tabulados com auxilio do software Excel.

2.2 ESTUDO MERCADOLOGICO

A pesquisa dos precos dos produtos destinados ao tratamento da pediculose
foi realizado em site de empresas da area e em lojas fisicas do estado. Os dados

foram tabulados com auxilio do software Excel.

2.2.2 Desenvolvimento da logomarca e rotulos

Tendo em vista o interesse na difusdo mercadolégica do produto desenvolvido,
foi de extrema importancia o desenvolvimento da marca, pois é através dela que o
publico-alvo diferencia um produto ou servigo dos demais (MANUAL DE MARCA INPI,
2017)

O desenvolvimento da logomarca os rétulos foram desenvolvidos com o auxilio
do software CoreIDRAW 2017(MANUAL DE MARCA INPI, 2017).
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3 RESULTADOS E DISCUSSOES

Os resultados encontrados foram tabulados e serdo apresentados nos

proximos topicos de acordo com a metodologia empregada em cada um.

3.1 GESTAO DE CUSTOS

Foi realizada a gestdo de custos de producdo do Capit-X com objetivo de
verificar o custo final de producédo do kit do Capit-X. O capital inicial foi usado para
compra da matéria-prima e reagentes, para compor 0 estoque necessario para dar
inicio a producao. O valor do capital inicial do projeto foi de R$ 2.064,81. O volume de
1000 mL, produzido em laboratério teve o custo total de R$ 240,50, nesse valor
encontram-se incluidas as despesas dos consumos de agua e energia elétrica

conforme Tabela 1.

Tabela 1 - Custo de producéo laboratorial do Capit-X.

Matéria-prima Prego (R$) Quant. Quant. g/L mL/L %/ L Valor
emg em mL

Quitosana R$ 100 20 2 R$ 207,98
] 1.039,90

Acido acético  R$ 70,00 1000 20 2 R$ 1,33
Glicerina R$ 100,00 1000 5 0,05 R$ 0,50
Agua destilada R$ 0,11 1000 255 R$ 28,05
Esséncia R$ 44,32 100 5 0,05 R$ 2,22
Metilparabeno R$ 105,12 1000 4 0,04 R$ 0,42
Custo por litro R$ 249,61

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

A solucéao removedora tem um custo mais baixo (Tabela 2), tendo em vista a
quantidade e preco da matéria-prima necessaria para sua producdo, além de nao

fazer uso de equipamentos elétricos em seu processo de producdo, no caso de
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producéo laboratorial. Os céalculos foram feitos com base na produg&o de um litro do
Capit-X e um litro de solugdo removedora. Porém, o estoque, assim como o tempo, é

suficiente para produzir um volume maior do Capit-X.

Tabela 2 - Custo de producéo da solucdo removedora

Matéria-prima Preco (R$) Quant./mL mL/Litro %/ L Valor R$
Acido acético 70,00 1000 20 2 1,33
Agua destilada 0,11 1000 1000 0,11
Esséncia 44,32 100 5 0,05 2,22
Custo por litro 3,73

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

O Consumo de energia, durante a producao do Capit-X em escala laboratorial,
foi calculado com base na producao de 1 litro de Capit-X, porém no mesmo espaco
de tempo poder-se-ia produzir até 10 litros, com pequenos ajustes no consumo de
energia em alguns equipamentos, que tem seu consumo maior ou menor de acordo
com o0 uso. A producdo em laboratério é limitada ndo pelo tempo e sim, pela

capacidade de producéo dos equipamentos.

Para saber o consumo de energia, em reais, foi necessario calcular o consumo
de cada equipamento utilizado na producéo do Capit-X. Na primeira coluna o célculo
da Tabela 3, foi feito com base no consumo em poténcia por hora, o resultado foi
convertido em quilowatts por dia, o calculo que esta disponivel na segunda coluna e
na terceira coluna. J4 a poténcia foi multiplicada pelas horas de uso do equipamento
e pelos dias utilizados, depois divididos por mil para encontrar o0 consumo mensal de
energia de cada equipamento para a producéo do Capit-X. O resultado do consumo
mensal, em quilowatts, foi multiplicado pela tarifa de energia industrial, praticado pela

empresa de fornecimento de energia do Rio Grande do Norte (Tabela 3).



Tabela 3- Consumo de energia

CONSUMO DE ENERGIA POR CONSUMO
EQUIPAMENTO
EQUIPAMENTO Wh/DIA KW/DIA KW/MES CUSTO/MES
(R$)

Agitador magnético 14.400 14 14,4 R$ 7,78
lluminacéo 400 0,40 5,6 R$ 3,02
Balanca digital 13,4 0,013 0,0134 R$ 0,01
Sub-total 14,813,4 413 20,00134 R$ 10,81
Bidestilador 48.000 48 48 R$25,92
Total 196,134 14,461 68,00134 R$ 36,73

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

O calculo de consumo de energia para a producao de 4gua bidestilada (agua

pura) foi realizado separadamente, devido ao fato de que a agua é utilizada em todo

0 processo desde a lavagem das vidrarias até a producdo do Capit-X e da solucéo

removedora. A cada litro de agua bidestilada produzida, 50 litros sdo usados no

resfriamento e descartados. No entanto, para encontrar o consumo, em reais, de agua

durante a todo o processo, foi necessario calcular o volume de agua usada para

obtencdo da 4gua bidestilada (agua pura) e multiplicar pela tarifa industrial de agua

cobrada por metros cubicos pela Companhia de Agua e Esgoto do Rio Grande do

Norte — (CAERN), depois dividir pelo litro de 4gua necesséario, embutindo o valor do

volume de agua descartado durante a produc¢do da agua bidestilada que é de 50 litros

para cada litro produzido (Tabela 4).

Tabela 4 - Consumo de agua durante a producédo do Capit-X.

CONSUMO DE ENERGIA E AGUA POR LITRO

Consumo kW/més m?3/dia R$
Custo de energia Kwh/dias 17,2134 9,30
Custo de agua 5,465 27,32

Fonte: Elaborado pela autora (2017).
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Um litro de 4gua bidestilada sai a um custo médio de R$ 0,11, e o volume médio
de agua necessaria para produzir do Capit-X e a solugdo removedora é de

aproximadamente 5 L.

O custo de producao do Capit-X gel (Tabela 1) e do Capit-X Aqua (Tabela 2)
foi dividida por 1.000, cada, depois multiplicada pelo volume que cada frasco contera
(80 mL), no final o foi possivel formar 12 kits. Para formacao do preco do kit, foram
somados os valores de um pente fino; dos frascos correspondentes a cada produto,
dos rétulos, uma embalagem no modelo de sacolinha em material plastico e, ainda, o
custo da méo de obra, R$ 1,03 formando assim o custo final de produgéo do kit
(Tabela 5).

Tabela 5 - Valor final do Kit

ITENS DO KIT UNID. (R$)
Capit-X Gel 22,86
Capit-X Aqua 2,44
Pente fino 0,58
Protetor para roupa 0,79
Embalagem 1,70
Valor total 29,40

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

O valor final de producéo do kit permite que o produto entre no mercado com
preco competitivo, pois 0os produtos que podem ser considerados como concorrentes
diretos, séo os produzidos a base de Gleos essenciais e silicone de alta densidade. O
Capit-X tem como diferencial a remoc¢ao dos ovos além dos piolhos, tratando ndo

somente o problema, mas a fonte dele.

No tOpico seguinte serdo apresentados os principais produtos nacionais e

internacionais como também os precos praticados pelos concorrentes.
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3.2 ESTUDO MERCADOLOGICO

3.2.1 Produtos nacionais

Foi realizada uma pesquisa de forma aleatéria, nas drogarias e farmécias de
Natal-RN, para verificar o valor dos tratamentos para pediculose praticados na regiao.
Os valores encontrados foram comparados com os valores disponiveis nas drogarias
e farmacias em todo o pais, segundo as pesquisas realizadas via internet nos sites
das principais drogarias do pais com filiais na maioria dos estados do Brasil (Tabela
6).

Tabela 6 - Valor dos tratamentos em R$

TRATAMENTOS NACIONAIS PRECO R$
KWELL R$ 24,34
ESCABIN R$ 17,29
NEDAX R$ 33,55
KELTRINA R$ 14,60
KELTRINA PLUS R$ 26,74
PERMITRINA R$ 17,21
CLEAN HAIR R$ 21,60
PIOLETAL PLUS R$ 23,89
DELTALAB R$ 13,35
DELTACID R$ 13,43
PEDILETAN R$ 13,41
PRODUTO COM AGAO SIMILAR AO HIDROGEL PRECO R$

EASY CARE SPRAY LEAVE-IN PROTETOR ANTI PIOLHO R$ 34,90
EASY COMBAT SPRAY R$ 48,90

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

A maioria dos produtos nacionais listados na Tabela 6, acima, é feito a base de
pesticida, excluindo o EASY CARE SPRAY LEAVE-IN e o EASY COMBAT SPRAY
gue sdo concorrentes diretos, pois se assemelham ao Capit-X. O primeiro se trata de
um repelente para piolho a base de 6leos essenciais. Apesar de o0 segundo produto

ter também em sua formulacdo o 6leo essencial de lavanda, ele age matando os
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piolhos e ovos por meio que difere o Capit-X proposto neste trabalho, por néo ter a
finalidade de matar o piolho ou ovos diretamente no couro cabeludo e sim remové-los
de seu hospedeiro, substituindo assim a catagcdo manual e deixando o couro cabeludo
limpo, o que pode levar dias, além de ser desagradavel para a crianca e custoso para

0S pais.

3.2.2 Produtos internacionais

Os produtos, adotados para tratar a pediculose, encontrados no exterior ndo se
diferenciam muito dos encontrados no mercado nacional. Por essa razdo destacamos
apenas quatros deles, na primeira se¢cdo da Tabela 7. Os tratamentos similares ao
Capit-X encontram-se na segunda secdo da mesma tabela. Esses produtos sao
elaborados, em sua maioria, a base de dimeticona de alta densidade, com a finalidade
de provocar a morte dos piolhos e ovos por asfixia. Apesar da promessa de matar os
piolhos ainda na fase inicial (ovos) eles ndo os removem e o trabalho de remocéao é
realizado de forma manual. Os produtos que tém finalidade de repelir o piolho séo
utilizados na prevencédo e nao no tratamento. Outra forma de tratamento, apesar de
muito antigo, € a utilizacao de pente especifico para remover piolhos e agora contam
com novas versdes para eletrocutar os piolhos e remover 0s ovos. No primeiro caso
nao ha indicio cientifico de sua eficacia e seguranca, e na segunda versdo, ocorre
remocao de muitos fios de cabelo junto com os parasitas, danificando as hastes. Os
produtos listados nas duas ultimas sessdes da Tabela 7 sdo concorrentes diretos e
indiretos do Capit-X (Tabela 7).



Tabela 7 - Valor dos tratamentos em € e R$
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TRATAMENTOS IMPORTADOS € € 3,707
NOME PREGCO € PRECO R$
LICE KILLING/ GOODSENSE® (Piperonyl butdxido e piretrinas topical 119,99 441,56
EQUATE® Lice Tratamento Kit 19,46 71,61
NIX® 20,22 74,41
RID® 9,58 35,25
LICEFREEE® (cloreto de sodio) 8,49 441,56
PRODUTO SIMILAR AO CAPIT-X

NOME PREGCO € PRECO R$
QUITOSO® (base de dimeticona) 15,99 58,84
PIKY® (base de dimeticona) 13,78 50,71
QUIT NITS® (a base de alcool cetearilico, dimeticona, brometo de 16,46 60,57
cetrimonio e &cido citrico)

PARA PIO DUO LP LOCAO® (ésteres e triglicéridos encapsulados) 17,92 65,95
ICELOGIC® 15,19 67,01
PENTES

NOME PRECO € PRECO R$
V-COMB® pente elétrico 59,99 220,76
OCTIVETECH® V6 ELETRONIC LICE COMB 17,99 66,20
AP-PENTE ELETRICO® 19,90 73,23

NIT FREE® pente de metal 10,25 37,72

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

Os pediculicidas de referéncia (marcas conhecidas) sdo vendidos no mercado

nacional, para o consumidor final, a um preco médio de R$ 41,90, apesar de existirem

produtos e medicamentos mais baratos. Os precos ainda séo mais altos no mercado

internacional, onde o valor médio praticado é de R$ 94,58. O custo de produgéo do kit

do Capit-X possibilita sua entrada no mercado a um prego competitivo, pois 0s

pediculicidas considerados como concorrentes diretos sdo vendidos por um valor

médio de R$ 61,22.
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3.2.3 Esboco do layout do Rétulo e Embalagem

O esboco do layout do rotulo e da embalagem compreende o desenvolvimento
de um modelo de estudo ou preliminar do Capit -X, que sera desenvolvido atendendo
as especificacdes da Lei de N° 5.991 de 17 de dezembro de 1973, Art. 4°, Il, IV, além
de observar as normas contidas na RDC N° 71, de 22 de dezembro de 2009, resolugao
essa que estabelecem regras que vai desde a embalagem primaria até a embalagem
de transporte do medicamento. Sendo assim, o0 prototipo deve se enquadrar dentro
das especificagbes quanto a: embalagem priméria e secundéria e rotulagem. Para
elaborarmos os rétulos que compdem as embalagens de fez-se necessario criar uma
logomarca com intencdo de definir a identidade do produto diferenciando-o dos
demais produtos a venda no mercado (MANUAL DE MARCAS DO INPI, 2017) (Figura
1).

Figura 1 - Logomarca

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

Os rétulos foram confeccionados obedecendo as normas da ANVISA (Figuras
2 a 4). As embalagens, primaria e secundaria, foram escolhidas de maneira a
minimizar os custos para que o produto possa ser ofertado a um preco competitivo

(Figuras 5 a 7).



Figura 2 - Rotulo do Capit-X Gel

Modo de uso

LAB SA Indicagdes
[ Contraindicagds
Caplt * Precaugdes; Vide Bula.
Gel Lagr:; ::zsgfra da Silva Lima
Quitosana 2% CRF-SP n° 1005
80 mL 1:0000.0001
Uso Topico V: 0412019
Uso adulto e pediatrico acima de 2 anos
Laboratorio de Quimica SA
SAC 0800.200¢xxx
Fonte: Elaborado pela autora (2017).
Figura 3 - R6tulo do Capit-X Aqua
LABSA Indicagten

@
Capitk
Aqua
Solugdo de acido acético 2%

80 mL
Uso Topico
Uso adulto e pediatrico acima de 2 anos

Contraindicagts
Precaugoes; Vide Bula.

Farm. Resp.
Ingrid Bezerra da Silva Lima
CRF-SP n® 1005

L:0000.0001
V: 04/2019

Laboratério de Quimica SA
SAC 0800.xxx.xxx

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

Figura 4 - Rotulo da embalagem secundaria

Ca p It-X Modo de uso

Indicagdes
Contraindicagds

Quitosana 2% Precaugdes; Vide Bula.

Solugao de Acido acético 2%

Conteido da embalagem

1 Frasco contendo 80 mL de hidrogel de quitosana 2%
1 Frasco contendo 80 mL de Solugéo de Acido acético 2%

1 Avental protetor L: 0000.0001
1 Pente fino Fab.04/2017
1 Bula V: 04/2019
Farm. Resp.

Ingrid Bezerra da Silva Lima
CRF-SP n° 1005

Reg.: X XXX.XXXX.XXXXX

Laboratério de Quimica SA

Rua Brusque, xxx Potengi, Natal -RN, CEP 59112-xxx
CNPJ: XX XXX XXX/ XXXX-XX = (84) XXXX-XXXX

201701060106

Fonte: Elaborado pela autora (2017).
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Foto 1 - Embalagens primérias

Fonte: Elaborado pela autora (2017).

Foto 2 - Embalagem secundaria

Fonte: Elaborado pela autora (2017).
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4 CONCLUSAO

A oportunidade mercadolégica proporcionada pelo desenvolvimento da
resisténcia dos parasitas aos tratamentos disponiveis no mercado e a inviabilidade do
aumento na concentracdo dos principios ativos, foi de extrema importancia para o
desenvolvimento do Capit-X, tendo em vista a matéria-prima utilizada o produto pode
ser adotado para o tratamento da pediculose em criancas em diferente faixa de idade,
gestantes, lactantes e idosos sem que 0S MesmMOS Ssejam expostos a riscos

desnecessarios.

O custo de producéo é justificado pela qualidade da matéria-prima empregada e
0s resultados obtidos em questdes de coloracdo e viscosidade. Ademais 0s custos
podem vir a cair de acordo com o aumento na producdo a exemplo a producgao

industrial, e ou mudanca no fornecedor da matéria prima.

Os precos praticados pelos concorrentes diretos ou indiretos traduz o quanto o
publico alvo almejado esta disposto a pagar para satisfazerem suas necessidades, ou
seja, para terem um tratamento eficaz e de baixo risco para.a saude de seus filhos.
Sendo o preco médio praticado pelos concorrentes de R$ 61,22, fica claro que com
os custos aferido apos acréscimo de impostos o Capit-X poderéa ser disponibilizado a

um preco competitivo.

A marca foi pensada e desenvolvida de forma a deixar claro para que o produto
foi desenvolvido, criando assim, uma identidade que o diferencia dos demais produtos

disponiveis no mercado para o tratamento da pediculose.

Os resultados coletados durante o estudo de viabilidade econdmica e
mercadoldgica do Capit -X, comprovou sua viabilidade econémica. Novos estudos
devem ser realizados com objetivo de satisfazer as exigéncias para que de fato, o

Capit -X venha a ser comercializado legalmente.



26

REFERENCIAS

BRASIL. RDC N° 71, de 22 de dezembro de 2009. Estabelece regras para a
rotulagem de medicamentos. Disponivel em:<
http://portal.anvisa.gov.br/documents/33880/2568070/res0071_22_ 12 2009.pdf/84
55241-6284-48f9-a446-ec9d34841622 > Acesso em: 10 de maio de 2017.

BRASIL. Lei de N°5.991 de 17 de dezembro de 1973.

Dispbe sobre o Controle Sanitario do Comércio de Drogas,

Medicamentos, Insumos Farmacéuticos e Correlatos, e da outras Providéncias.
Disponivel em:< http://www.planalto.gov.br/ccivil_03/leis/L5991.htm> Acesso em 14
de abr. de 2017.

CANCIGLIERI JUNIOR, O.; SELHORST JUNIOR, A.; SANT'ANNA, A. M. Método de
decisdo dos processos de prototipagem rapida na concepc¢ao de novos produtos.
Gest. Prod., Séo Carlos, v. 22, n. 2, p. 345-355, 2015. Disponivel em:
<http://dx.doi.org/10.1590/0104-530X633-13>.

CARARETO, E. S. et al. Gestao Estratégica de Custos: custos na tomada de
deciséo. Revista de Economia da UEG, Anapolis (GO), Vol. 2, n° 2, JUL/DEZ-2006.

DIAS, A.; FERNANDES, L.; SALGADO, M. Pediculosis capitis-Revisao e modalidade
de tratamento. Saude Infantil, [Rio de Janeiro?], v. 31, n. 2, p. 63-67, 2009.

FACULDADES BOM JESUS Marketing. Fae Business School. Curitiba: Associacao
Franciscana de Ensino Senhor Bom Jesus, 2002. 72p. (Colecao gestao
empresarial,3)

FIGUEIREDO, T. C. Pediculose. 2013. 48f. Dissertacao (Mestrado em Ciéncias
Farmacéuticas.) — Universidade Fernando Pessoa, Porto, 2013.

GIL, A. C. Métodos e técnicas de pesquisa social. 4. ed. Sdo Paulo: Atlas, 1994.
Como elaborar projetos de pesquisa. 4. ed. Sdo Paulo: Atlas, 2007.

GONCALVES, M. A. da S. Uma pesquisa descritiva quanto a tipologia de
pesquisa adotada nos trabalhos de conclus@o de curso de ciéncia contébeis,
no campus vi monteiro. Trabalho de concluséo de curso (Graduacao em Ciéncias
Contabeis) — Universidade Estadual da Paraiba, Centro de Ciéncias Humanas e
Exatas, 2014.

LARANJEIRA, M. C.M.; FAVERE, V. T. Quitosana: biopolimero funcional com
potencial industrial biomédico. Quimica Nova, v. 32, n. 3, p. 672-678, 2009.

LAKATOS, E. M. de A.; MARCONI, M. de A. Fundamentos da metodologia
cientifica. Sdo Paulo: Atlas, 2003.

Manual de Marca do INPI. 22 ed. 2017. Disponivel em:< http://www.inpi.gov.br/menu-
servicos/marcas/guia-basico-de-marca> Acesso em 10 de setembro de 2017.



27

MELO, J. I. F. S. Medidor de glicose minimamente invasivo: prova de conceito.
2016. 161 f. Dissertacao (Mestrado em Engenharia Fisica) — Universidade de
Coimbra, Coimbra, Portugal, 2016.

SOUZA, Rodrigo de Oliveira e. Valoracao de ativos intangiveis: seu papel na
transferéncia de tecnologias e na promoc¢ao da inovagao tecnologica. 2009.
Dissertacao (Mestrado)— Escola de Quimica, Universidade Federal do Rio de
Janeiro, Rio de Janeiro, 2009.

YOON, K. S. et al. Knockdown Resistance Allele Frequencies in North American
Head Louse (Anoplura: Pediculidae) Populations. J. Med. Entomol., v. 51, n. 2, p.
450-457, 2014. Disponivel em: <http://dx.doi.org/10.1603/ME13139>. Acesso em: 14
abr. 2017.



ANEXO - Dados do Projeto de Pesquisa

Dado do Relatério Cientifica

Titulo e subtitulo: viabilidade econdmica e mercadoldégica de um produto
para tratamento da pediculose

Autor: Lucimar Fernandes de Lima

Supervisor de estagio:

Instituicdo e endereco completo:

Instituto Federal de Educacéo, ciéncia e Tecnologia do Rio Grande do Norte —
Zona Norte

Rua Brusque, 2926, Conjunto Santa Catarina, Potengi/Natal-RN? Cep: 59112-
490

Supervisor de campo:

Instituicdo e endereco completo:

Instituto Federal de Educacéo, ciéncia e Tecnologia do Rio Grande do Norte —
Zona Norte

Rua Brusque, 2926, Conjunto Santa Catarina, Potengi/Natal-RN? Cep: 59112-
490

Resumo

Palavras-chave/descritores: Gestdo da Inovacédo, Gestédo de custo, Estudo
Mercadoldgico.

Periodo de estagio

Inicio: 03/04/2017 Término: 30/10/2017

Jornada de trabalho: 3h horas semanais: 15h

Total de horas: 400h

Observagdes/notas

28



